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SALJARE

Om foretaget

Hallindens Granits verksamhet vilar pa en familjehistoria lika solid som granit. Bade
stenbrotten och féretaget har gatt i arv i generationer. Vi arbetar standigt med férnyelse och
forbattring, for att tillgodose de dnskemal och krav som vara kunder har. Den svenska
graniten star for hogsta kvalitet och hallbarhet, egenskaper som ar mer efterfragade an
nagonsin. Natursten ar tidlost, hallbart och modernt — med kvalitet som haller i generationer.
Vi séljer och levererar bade ramaterial i form av naturstensblock och sdgade skivor samt
bearbetade produkter fér utomhus- och inomhusbruk, till kunder 6ver hela varlden.

Vi har var bas i Skarstad, Hallinden, déar vi har stenbrott, huvudkontor och
produktionsanlaggning. Utover Skarstad driver vi ytterligare sex stenbrott i Bohuslan,
Smaland och Halland. Hos oss blir du del av ett féretag som kombinerar tradition med
utveckling och en vilja att ligga i framkant inom branschen.

Arbetsbeskrivning

Vi soker en erfaren, trygg och relationsstark séljare som vill vara med och vidareutveckla var
forsaljning. Du arbetar sjalvstandigt och tar naturligt agarskap over relationer och affarer.
Rollen kraver fdrmaga att se helheten och en genuin vilja att bygga langsiktiga
kundrelationer. Tjansten ar framst inriktad pa den svenska marknaden, men kan dven komma
att omfatta forsaljning mot kunder i andra lander.

Dina huvudsakliga arbetsuppgifter:

— Bygga langsiktiga relationer med kunder inom olika segment.

— Driva hela affarsprocessen, fran forsta kontakt till avslut, inklusive uppféljning och
kundnéjdhet.

— Arbeta strategiskt for att starka féretagets position pa marknaden.

— Identifiera affarsmojligheter och analysera marknadens utveckling.

— Sjalvstandigt planera, strukturera och prioritera kundbesdk och aktiviteter.

Kvalifikationer
Vi soker dig med gedigen erfarenhet av forsaljning — garna inom sten eller liknande, tekniskt
inriktad, bransch.

For att lyckas i rollen behdver du ha:

— Ett starkt driv och formaga att skapa genuina, 1angsiktiga affarsrelationer.

— Naturlig férmaga att lasa manniskor, bygga fortroende och navigera mellan olika
beslutsfattare.

— En strukturerad, l6sningsorienterad och affarsmassig arbetsstil med tydligt resultatfokus.
— B-korkort.

— God svenska och engelska, bade i tal och skrift (ytterligare sprak ar meriterande).

— God datavana, framforallt i Excel och 6vriga Office-paketet. Erfarenhet av Pyramid eller
liknande affarssystem ar meriterande.

— Erfarenhet av projektforsaljning ar meriterande.



Viktigast av allt ar att du ar en person som inger professionalism och fortroende.

Vad vi erbjuder
Du far mojlighet att kliva in i ett féretag som just nu tar stora steg framat inom forsaljning,
organisation och varumarke.

Hos oss far du:

— En sjélvstandig, utvecklande och affarsdriven roll hos ett expansivt foretag i framkant.

— Stod fran en engagerad och val sammansvetsad organisation med djup branschkunskap,
korta beslutsvagar och 6ppet klimat.

— En arbetsmiljé dar professionalism, kvalitet, hallbarhet och langsiktighet star i centrum.

Tjansten ar heltid och tills vidare. Du arbetar huvudsakligen fran vart huvudkontor under
ordinarie kontorstider mandag till fredag, resor kan férekomma.

Ansokan
Skicka din ansékan med personligt brev och CV till:
jobb@hallindensgranit.se.

Rekryteringen sker I6pande, sa vanta inte med att skicka in din ansdkan! Sista ansdkningsdag
ar den 27 februari.

Valkommen med din ansodkan!
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